
1997年、東京大学教育学部卒業後、パナソニック株式会社に勤務

2002年～ 2004年：総務省 情報通信政策局に出向

2015年～ 2021年：システム営業責任者として、東京都を担当

2022年：PayPay 株式会社にて政策渉外として金融庁他を担当

砂川 章雄 （いさがわ あきお）代表取締役

お問い合わせ 078-570-5661 https://oneness-link.com/info@oneness-link.com神戸市中央区御幸通8-1-6

～価格競争から抜けるための営業と事業設計～

選 ば れ る 会 社

入札で“選ばれる会社”は何をしているのか

Oneness Link 株式会社

1986 年～ 2026 年：飛び込み開拓営業歴 40 年

2002年～ 2003 年：某企業にて営業コンテスト日本 1 位

1995 年～ 2001 年：大手ソフトウェア企業にて官公庁システム開発営業

2000 年～ 2026 年：1 人企業で大手企業との契約を複数社体験する

岩根 央 （いわね おう）Professional 営業

～自治体事業ポートフォリオと
組織力アップに向けてやるべきこと～

自 治 体 営 業 組 織 設 計

選ばれる事業者になるための
自治体営業組織の作り方

～評価されない提案に共通するズレと
　発注者が実際に見ている判断軸を読み解く～

知 ら れ て い な い 裏 側

入札で勝てない会社の共通点と
「知られていない裏側」に触れる
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セミナーは３つのテーマからお選び頂けます

東大卒、中央省庁・自治体営業歴 25 年のプロ講師と

開拓営業歴 40 年の「人が動く理由」を言語化した営業講師が提供

特別共通メニュー：伝わる会話設計＆信頼の構築

貴社の官公庁・自治体への事業計画を支援します貴社の官公庁・自治体への事業計画を支援します
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カスタマイズ研修のご案内

お申し込みはこちら


